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本报讯（记者 王真 通讯员 王
诗坤 孙希双 报道）近日，在博兴县
城西邮政营业所，李吉生在家人的
陪同下，将一面印有“危难之时鼎相
助，尽心尽责献爱心”的锦旗送到营
业所，感谢该所员工在自己身体状
态异常时及时伸出援手，为救治赢
得了宝贵时间。

89 岁高龄的李吉生激动地说：
“如果当时没有你们的帮助，我还真
不知道会怎么样了，这份情意我会
一直记在心里，非常感谢你们的关
心和帮助。”

据了解，前不久，李吉生在博兴
城西邮政营业所办理业务。正在大
厅服务的经理王宇琛突然发现李吉
生身体状态有异样，在座椅上坐不
住且浑身发抖。王宇琛随即上前询
问其身体情况，询问需不需要帮忙

送到医院。李吉生一开始表示没有
事，说稍微缓一下就行。随后，该
所 员 工 迅 速 给 大 爷 递 上 了 一 杯
水，王宇琛更是寸步不离一直守
着大爷，关注其身体状况。过了
一会，李吉生的症状并没有缓解，
反而更加严重了，出现浑身哆嗦，
喘不过气儿，并伴有剧烈间断性
呕吐的症状，王宇琛见状立即拨
打了 120 急救电话并联系其家人。
在等待救护车到来的过程中，该
所员工也时刻关注着李吉生的状
态，直到李吉生在家人的陪同下上
了救护车才算放下心来。经过一段
时间的治疗，目前李吉生已顺利出
院，身体已无碍。

在危急时刻，邮政员工细心救人，
为救治病人抢得了时间，赢得了病人
家属及现场群众的一致赞扬和好评。

危难之时鼎相助
尽心尽责献爱心

张波：未来的竞争，不仅是产品
与核心技术的竞争，更是一个全新商
业模式的竞争。企业在发展过程中，
不能把自己看成一个独立的个体，而
是要协同、联合，还要利用自身优势
营造适合自己的、有利于发展的一种
商业模式。

在这种商业模式下，大家都会发
展得很好，大家也都普遍认可这种模
式。特别是对于我们传统制造业来
讲，更要想办法去营造更适合自身发
展的商业模式，跨界融合，不仅能够
让企业受益，更让消费者受益，让老
百姓的生活成本大大降低。

王亚群：张波董事长讲到了新的
商业模式，我们感触尤为深刻。因为
我们做消费产品，近几年一直不停地
研究，特别是电商发展起来后，大家
都在打价格战，同样的产品、同样的
质量，为什么就拼不过别人？可能真
的就像张波董事长所说的，这是一种
新的消费模式，是一种全新商业模
式。

在日常电商消费中，我们都深有
感触，同样的品牌，在拼多多上卖得
便宜，为什么？就是因为拼多多采取
的是“拼接工厂”的商业模式。比如
我做食用油，如果我进入到拼接工
厂，那么我只负责生产油，后期产品
如何包装，如何运输，如何供给拼多
多就由其他厂商来负责，从仓库到出
货这一条线大家是个拼接工厂，我只
负责做第一道。

这种供应模式就像是接力，专业
一点我们称之为产业协同，其实这就
是一种新的商业模式。因为我们的
产品本来也要通过他的平台售卖，现
在他建立了一个拼接工厂，我只需要
负责我最擅长的一段，包装的企业在
里面，物流企业也在里面，大家都在
这一个平台上，我还给你们加补贴，
最后大家都受益。

所以说，拼多多的商业模式给予
我们很大启发，以前我们只做好自
己，把技术和专利都掌握在自己手
里，自己去宣传去培育去投放市场。
但是现在不同了，我们制定了一个新
的战略升级策略，就是把技术市场
化，把市场大众化，转让我们的这些
核心技术。

我们提出了“产业化领导者”的
说法，就是希望有更多的优质行业加
入进来，共同开启国民4.0时代，这样
大家就可以携手把整个市场做好。
对于我们来讲，这就是一种新的商业
模式，过去我们只卖油，而现在我们
也卖技术、卖设备，把产业市场化。

张波：经过这一系列讨论，大家

思路就清晰了，我们现在应该干什么，
就是要定战略、创模式，知道面临这些
市场挑战，我们未来应该怎么做。

吕天宝：鲁北集团的未来该如何
发展？我们有三个目标。第一，作为
无棣县的支柱企业，鲁北集团还谋
划了“十四五”的一个目标：做高端
化学品铝和新能源锂电产业，建设
双 千 亿 级 产 业 集 群 。 如 此 一 来 ，
不 管 是 从 技 术 还 是 产 品 站 位 ，鲁
北集团都能成为国内比较有影响
力 的 企 业 。 第 二 ，作 为 一 个 国 有
控 股 企 业 ，鲁 北 集 团 下 一 步 在 改
制，尤其是员工激励方面，必须要
有新的突破。我们也有新的打算
与 规 划 ，国 企 控 股 允 不 允 许 搞 股
权 激 励 ？ 现 在 正 在 积 极 探 索 ，我
们考虑的是在合法合规基础上保
持国有资产的增值，另外，鲁北也
正在积极推进整体上市战略。第
三，咱们一直在说内循环与外循环
联动，我觉得鲁北也要学习魏桥的
发展战略——走出去。因为我们很
多上游产品的资源在国外，所以说
还得走出去，这方面鲁北集团也是抱
有很大的信心和希望。

崔立新：这次交流是一场思想盛
宴，我从中学了很多东西，结合创新
来说，就是昨天、今天跟明天。创新
要打造百年企业，以十年为一个时间
段，第一个十年是快速发展的十年，
第二个十年是转型升级的十年，第三
个十年就是明天，明天我们该怎么
做？

明天的发展基于今天。今天这
个十年的转型升级应该是非常成功
的，创新走向了资本市场，做到全球
最大的加工企业，这些很大程度上得
益于魏桥的理念，一是为国创业、为
民造福的家国情怀；另一个就是企业
的内部管理，包括战略的调整、战术
的提升以及人才的培养 、技术的提
升等等，创新一直在学习魏桥，沿着
魏桥的路子往前发展。还有很重要
的一点，在滨州发展大环境之中，创
新集团深刻享受了协同发展的红利，
才有了今天的成就。

创新的明天，也就是未来十年该
怎么走？我们还是会继续借鉴魏桥
创业集团的路子，魏桥在历史上有几
个非常超前的理念，比如最早的煤电
铝一体化，比如上下游一体化，再比
如全球一体化，这几个超前的理念一
直支撑着魏桥走在行业前列。特别
是全球一体化理念，魏桥把整个产业
放眼全球进行资源整合，不仅获取了
自己的矿产资源，也把铝土矿的价格
话语权牢牢地掌握在自己手中，魏桥

有家国情怀，一直把铝矿石的价格压
得很低，甚至接近成本价，让全行业
盈利，所以才有了今天整个铝产业的
繁荣景象。

基于魏桥的这些理念，创新在学
习过程中也谋划了自己的未来。

创新未来十年的发展有三个方
面，一是基于这十年的转型升级，创
新现在已经成为千亿级企业，未来十
年，我们计划从千亿做到两千亿！我
们把 2023 年作为千亿元年，从 2023
年开始，一直到2033 年，我们的目标
是做到 2000 亿元营收，这样才有机
会冲击第二个梦想。

创新的第二个梦想是 500 强元
年，我们已经连续 7 年是中国 500
强，位列第 335 位，在魏桥的引领扶
持下，我们想再利用十年时间，跟着
魏桥的步伐冲击世界 500 强，成为世
界500强一员。

第三是国际化元年。我们把创
新的技术、产品推向全球，也把我们
的管理推向全球，充分参与全球竞
争，这也是必由之路。2023 年，我们
有几个项目已经在海外展开，借着共
建“一带一路”的东风，创新在越南的
工厂已经建设起来，今年 5 月份一期
已经开始投产，这个工厂是为像比亚
迪、蓝思、立讯、格尔、富士康这些 3C
产业链做服务的。

另外，在墨西哥，我们也做起来
汽车产业的产业链，下游像特斯拉、
奔驰、宝马、戴姆勒、德西福格这些
头部汽车产业链的公司，我们为他
们做配套，这是创新的第二个海外
项目。

还有一个非常大的海外项目，在
魏桥的带领下，我们要在中东建成一
个铝的完整产业链企业。并以这个
企业为依托，力争在当地成立一个铝
产业链特区，让更多中国企业就像在
滨州一样成立一个产业联盟，抱团取
暖走出去，在世界铝产业的舞台上绽
放光彩，把我们的产品、管理、技术推
向全球。

凭借这三个元年，我们希望，未
来的创新能成为一个国际化企业，成
为世界一流企业，不辜负滨州400 万
人民对我们的期望，也不辜负行业对
我们的支持。

王亚群：三星未来的发展方向，
还是围绕两大主业，这也正是咱们滨
州五大千亿级优势产业集群中的两
大产业，一个是铝产业，另一个是食
品加工产业。未来三星集团将继续
秉承着我们的企业愿景，重新进行战
略定位升级。

比如我们原来是玉米油领导品

牌，下一步将同步升级为“中国甘油
二酯功能性食用油开创者与产业化
引领者”。为了实现这一战略目标，
我们用开放的态度对待整个油脂行
业，把我们的技术产业化、产业市场
化、市场大众化，将这一瓶油实实在
在地推向咱们国民的餐桌，让大众享
受到最低价位、最健康的油脂，助力

“健康中国”战略。
另一方面，裕航目前已经取得了

一个“专精特新”的制高点，我们将
继续在这一领域深耕。下一步瞄
准再生铝回收再利用方向，我们希
望能够全方位帮助客户减少整个
产品周期内的碳排放，这是我们的
一个目标和方向。总体来说，就是
依托于企业的发展愿景做好战略
执行与管理。

下一步，我们要让长寿花在A股
市场上亮相，为了这个目标，我们已
经做了很长时间的准备，这将为整个
集团带来持续的核心竞争力。另外，
裕航已经取得国家级专精特新“小巨
人”企业的称号，也已经具备拟上市
条件。希望在未来 10 年内，我们能
够打造两家上市公司，为整个集团赋
能。

张波：借这个机会，我也跟大家
分享一下我的想法，就像刚才谈论的
商业模式话题，模式的创新要由头部
企业牵头，不然没有足够的影响力，
也没有足够大的朋友圈，就很难快速
形成一种跨界的融合，更无法形成新
的商业模式。

所以未来一段时间，我会将更多
精力放在营造一种新的商业模式上，
而这个商业模式一旦形成，不管是做
电池板块还是铝板块的企业都将受
益。因为在这个商业模式里，最终围
绕的是服务于汽车轻量化，服务于我
们整个物流的绿色化，最终也是于国
家、于企业、于消费者都能获益，这是
我目前的一个心愿，也是努力的方
向。

同时，我们现在正在做，以及未
来要继续重点做的，就是我们的科创
板块。我一直梦想着，通过我们的努
力，未来十年，能有上百个高科技的
创产公司落户滨州，有上万名高技术
人才来到滨州，通过这种方式来改善
产业结构和人才结构，提升滨州的城
市化水平和文明水平。

我曾经提过，要让滨州变成一
个科技之城、魅力之城，这是我的一
个长久愿望，也一直在围绕这个目
标努力。再次感谢各位企业家的参
与，也希望更多的企业家参与到栏
目中来。

雄关漫道真如铁，而今迈步从头越。新形势下，企业未来路在何方？面对挑战，头部企业如何引领？
多元共生，跨界融合，创新模式，产业协同，魏桥这样回答。
勇闯新赛道，坚定走出去，是鲁北的宏伟规划。
冲击2000亿元，进一步国际化，创新信心满满。
产业领导，技术市场化，市场大众化，三星踌躇满志。
本期《对话滨州》企业家说，滨州市企业与企业家联合会会长、魏桥创业集团董事长张波担纲主持，与山东创新集团董事长崔立新，山东

鲁北企业集团董事长吕天宝，山东三星集团董事长、总裁王亚群，同话未来，共谋发展。

未来商战 全新商业模式之争
本报记者 张卫建 崔艳贞 刘飞 张静  通讯员 张蕾 付瑛杰 杨荣君 夏晓东 孙颖

在邹平市特殊教育学校，52 名
特教老师用爱心、耐心和责任心守
护着 101 个特殊学生，给予这群“折
翼的天使”关怀和温暖，

对他们进行分类教学、个别化教

育和缺陷补偿教育，帮助学生获得文
化知识，掌握生活技能，未来能更好地
适应社会。图为9月9日，邹平市特殊
教育学校学生为教师王欣送上节日礼
物。（通讯员 李晓伟 摄影）

做“折翼天使”的筑梦者

近日，在阳信县温店镇宁家村
传来一阵阵打鼓声，这是该村的女
子威风鼓舞团在排练节目，准备在
农民丰收节晚会上大展风采。成立
这支女子威风鼓舞团的叫王玲玲。

39 岁的王玲玲，曾经是温店镇
一家幼儿园的执行园长，在教育领
域辛勤耕耘十几年，也是宁王村文
化振兴的领路人，为乡村文化建设
与精神文明提升作出了贡献。

王玲玲告诉笔者，2019 年元
旦，她有了成立女子鼓舞团的想法，
就联合有共同爱好的姐妹利用周
末、晚上时间借来大鼓，学习最基本
的打鼓动作与技巧，请教村里的老
人，学习鼓锤的正确使用方法。村
里富有经验的宁长青老人不厌其烦
地教她们最基本的鼓点。

2019 年 5 月份，王玲玲有了把
鼓和流行音乐结合在一起的想法，
她们就在各个平台搜集视频，一边
上班一边练习。终于在 2019 年 6
月 1 日儿童节这天，她们在父老乡
亲面前有了第一次演出，得到一致
好评。2024 年，镇政府举行大型消
夏晚会，她们积极报名，又一次出现
在大众视野面前，她们也从最初的
4 个人，发展到现在的十几个人，共
同的爱好，使自己的团队正式成立。

震撼鼓声，激扬青春。温店镇
负责人告诉笔者，威风鼓舞团成员

大多是朴素的女性，但都对鼓乐充
满热爱。在团长王玲岭的带领下，
闲暇之余，这群“娘子军”常常聚在
一起进行排练，不断磨练自己的技
艺，她们的表演曲目丰富多样，每次
表演她们都拿出百分百的热情，可
以看出她们是打心底里热爱打鼓。

为了更好地展现打鼓的气势和
魅力，她们自掏腰包筹集道具、服装
等。平常，她们除了公益为村民们
演出，还积极参与各种文化交流活
动。她们的精彩表演赢得了观众的
热烈掌声和赞誉，她们用自己的热
情和才华，让更多人了解和喜爱上
了中国传统鼓乐。

王玲玲还是一名公益热心人，
疫情期间，她作为志愿者，积极参与
疫情防控工作，负责核酸送检试管
等关键任务，其责任感和专业精神
受到人们高度好评。她长期担任红
十字志愿者和救护员，不仅在紧急
救援中发挥重要作用，更将救护知
识普及到乡村，提高了村民的自救
互救能力。在乡村文化振兴工作
中，她担任宁王村文协会会长 ，全
心投入到丰富村民文化生活的事业
中，组织成立了宁王村秧歌队、广场
舞队，极大地丰富了乡村的文化氛
围，为村民们提供了展示自我、交流
情感的平台，为构建和谐美好的乡
村贡献了自己的力量。

小乡村走出女子威风鼓舞团
本报通讯员 翟成新 郭伟


